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EDICION
PRIMAVERA

La primavera nos recuerda que todo ciclo trae consigo una oportunidad de renacer, de ordenar lo
aprendido y de volver a comenzar con mas claridad y propésito.

En Invest USA, ese principio ha guiado nuestro camino desde el afio 2003. Nacimos con un suefio
sencillo pero profundo: recopilar, organizar y compartir informacién valiosa de los Estados Unidos
gue realmente sirviera a las personas en sus decisiones de vida.

Con el tiempo entendimos que la informacién, cuando es precisa y accesible, se convierte en una
herramienta poderosa. Por eso hemos construido un espacio donde quienes desean vivir, estudiar,
viajar, crear negocios o expandirse dentro de este pais puedan encontrar orientacién directa, sin ruido,
sin confusién y sin interpretaciones: solo conocimiento.

Nuestro portal redne enlaces oficiales y fuentes gubernamentales cuidadosamente seleccionadas,
porque creemos en laimportanciadeiralaraizde lainformacion. Nos esforzamos cada dia por ofrecer
datos correctos, actualizados y utiles, que ayuden a tomar decisiones con mayor seguridad y claridad.
Mas que una publicacion, Invest USA es un puente. Un puente entre ideas y realidades, entre
intenciones y oportunidades, entre personas y el conocimiento que necesitan para avanzar. Y ese
puente estd construido sobre un principio innegociable: la informacién no es opinién, es base; no es
ruido, es direccion.

A lo largo de los afios hemos confirmado algo esencial: cuando se comparte conocimiento verdadero,
se abren caminos que antes no se veian. Se crean posibilidades. Se amplian horizontes.Y se transforma
la manera en que las personas se relacionan con sus suenos.

Esta edicion de primavera llega con esa misma intencion: acompafar, orientar y aportar valor real en
un mundo donde la informacién abunda, pero la claridad es cada vez mas necesaria.

Cada pagina hasido pensada como algo mas que lectura. Es contenido para guardar, consultar y volver
a él con el tiempo. Porque creemos que lo Util no pasa de moda; se convierte en referencia.

Gracias por permitirnos ser parte de su proceso, de sus decisiones y de sus proyectos de vida.

Seguimos aqui,como desde el inicio, con el mismo compromiso: hacer del conocimiento un puente que
abre puertas.

Bienvenidos a esta edicién de primavera de Invest USA.

Mbénica Lopera
Founder & President



Disclaimer

La informacién presentada en esta revista tiene fines exclusivamente informativos y educativos. Aunque se busca trabajar
con fuentes confiables y verificadas, no constituye asesoria legal, fiscal, financiera o migratoria.

Se recomienda que cualquier decisién relacionada con inversién, negocios, impuestos o procesos migratorios en Estados
Unidos sea verificada y consultada directamente con profesionales licenciados y especialistas en cada drea correspondiente.
Invest USA no asume responsabilidad por decisiones tomadas con base en la informacién aqui presentada sin la debida
asesoria profesional independiente.
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Como Acceder A Vivie

Bajo o0 0% Down Payment

Por: Sebastian Bolivar - Rate

Sebastidn es Producing Branch Manager en Florida
y miembro del President’s Club de Rate, una de las
companias lideres en el sector hipotecario. Destaca
por su liderazgo estratégico, alta produccion y
un equipo enfocado en educacion financiera,
cumplimiento y resultados de excelencia sostenida.

En Estados Unidos, el camino hacia la estabilidad
financiera y la construccién de patrimonio
comienza, en muchos casos, con la adquisicion de
una vivienda. Sin embargo, para los profesionales
médicos, este proceso suele presentar desafios
Unicos: anos de formacion, altos niveles de deuda
estudiantil y, en muchas ocasiones, una entrada
tardia al mercado laboral.

Pero el sistema financiero ha evolucionado para
reconocer ese perfil.

Hoy existen programas disenados especificamente
para médicos —conocidos como physician loans—

8| © INVEST USA 2026

gue permiten acceder a condiciones mas flexibles
y alineadas con su realidad profesional. En Rate,
ofrecemos este tipo de soluciones estructuradas
para facilitar ese primer gran paso.

Un médico no es un perfil tradicional.

Mientras otros profesionales acumulan ahorros
desde etapas tempranas, muchos doctores
inician su vida financiera con deuda estudiantil
significativa, ingresos en crecimiento progresivo
y una alta estabilidad laboral futura.

Este contraste ha llevado a la creacién de
productos hipotecarios que no miran solo el
presente, sino el potencial financiero a mediano
y largo plazo.

Dentro de esta categoria de financiamiento, los
médicos pueden acceder a beneficios como la
posibilidad de financiar hasta el 100% del valor
de la propiedad, eliminando una de las mayores
barreras de entrada al real estate en EE.UU.

También pueden acceder a propiedades de alto



valor. Dependiendo del perfil, es posible alcanzar montos cercanos
a los $2,000,000, lo que abre oportunidades en mercados de alta
demanda como Florida.

Otro beneficio importante es la eliminacidon del seguro hipotecario
(PMI), lo que reduce el costo mensual y mejora la eficiencia del
financiamiento.

Ademas, existe una evaluacién mas flexible de la deuda estudiantil,
un factor clave dentro del sector médico que impacta directamente
la capacidad de compra.

Incluso, en muchos casos, es posible utilizar ingresos futuros a
través de un contrato laboral, permitiendo iniciar el proceso de
compra antes de comenzar a ejercer formalmente.

Estados como Florida contindian consoliddndose como destinos
clave para profesionales de la salud, gracias a su crecimiento
poblacional acelerado, la expansién del sistema hospitalario y la
alta demanda de vivienda.

Paraun médico, esto nosolo representaun lugar paravivir, sinouna
- oportunidad de invertir desde el inicio de su carreraen un mercado
con fuerte potencial de valorizacion.

Adquirir una propiedad no es solo una decision habitacional esuna
estrategia financiera.

Para muchos médicos, acceder temprano al mercado inmobiliario
significa comenzar a construir equity desde el inicio, proteger
ingresos futuros y establecer una base sélida de patrimonio.

El camino de un médico exige disciplina, afos de preparaciéony una
visién alargoplazo. El acceso a herramientas financieras adecuadas
debe estar a la altura de ese esfuerzo.

En Rate, trabajamos con soluciones disefadas para acompanar ese
proceso, facilitando el acceso a vivienda bajo condiciones alineadas
con larealidad del sector médico.

Porque cuando el talento y la preparacion se encuentran con la
estrategia correcta, las oportunidades dejan de ser una meta y se
convierten en un punto de partida.

Rate

PresiDENT'S ® CLUB

© INVEST USA 2026 | 9




Patrimonio e Inversion Sequra |

Como Proteger Su Patrimonio Y
Optimizar Sus Inversiones En Florida

Por: Maite Diaz - Diaz Law

Maite Diaz, abogada en Florida con mas de 16 ainos de experiencia, se especializa en derecho
inmobiliario, incluyendo negociaciones y cierres comerciales. Miembro del Colegio de Abogados
de Florida y bilinglie en espanol, es reconocida por su dedicacién, profesionalismo y compromiso
en guiar a sus clientes hacia transacciones inmobiliarias exitosas.

n el real estate comercial, la mayoria de los inversionistas se enfoca en variables

como ubicacion, retorno y tipo de activo. Sin embargo, los inversionistas mas

sofisticados entienden que el verdadero diferencial no esta soloenla propiedad,
sinoencomoseestructuralegalmente cadaoperacién. Unaadquisiciéncomercial mal
estructurada puede generar riesgos significativos, conflictos entre socios y pérdidas
econdmicas que trascienden lainversién inicial. Por el contrario, una estructura legal
solida no solo protege, sino que potencia el rendimiento del negocio.

Mas que una Compra: Una Decision Estratégica

A diferencia del mercado residencial, cada transaccién en real estate comercial
implica un nivel mayor de complejidad legal, financiera y operativa. La adquisicién P =y
de activos como locales comerciales, edificios de oficinas, centros comerciales o =
propiedades industriales requiere una planificacion legal que contemple desde el
inicio aspectos como responsabilidad, control, financiamiento y operacion.

10 | © INVEST USA 2026




| Patrimonio e Inversidon Segura

Estructura Legal: El Pilar de Toda Inversion Comercial

Uno de los errores mas comunes en real estate comercial es
subestimar la forma en que se adquiere el activo. Comprar a
titulo personal puede exponer directamente al inversionista
a riesgos legales derivados de la operacién, incluyendo
disputas  contractuales, reclamaciones de terceros o
responsabilidades asociadas al inmueble. Por esta razén, en
el ambito comercial, es practica estandar utilizar entidades
legales que permitan separar el activo del patrimonio personal.

Uso de Entidades (LLC) en Activos Comerciales

En Florida, las estructuras como LLC son ampliamente utilizadas
para la adquisicion de propiedades comerciales. Su uso permite
limitar laresponsabilidad del inversionista, aislar riesgos asociados
a cada activo, facilitar la entrada de socios o inversionistas y crear
estructuras escalables para portafolios inmobiliarios. En muchos
casos, inversionistas experimentados incluso utilizan una entidad
por propiedad, lo que permite una segmentacion estratégica del
riesgo.

Joint Ventures y Sociedades: Estructurar para Evitar Conflictos

El real estate comercial frecuentemente involucra multiples
inversionistas. Ya sea en el desarrollo de proyectos, adquisicion
de activos o explotacion comercial, las alianzas son comunes. Sin
embargo, también son una de las principales fuentes de litigio
cuando no estan correctamente estructuradas. Un acuerdo entre
socios debe definir con precisidén aportes de capital, participacion
en utilidades, roles operativos, toma de decisiones y estrategias de
salida. En el entorno comercial, donde los montos de inversion son
elevados, la falta de claridad puede derivar en disputas costosas y
prolongadas.

Proteccion de Activos en Operaciones Comerciales

Las propiedades comerciales estan expuestas a multiples riesgos
como reclamaciones de inquilinos o clientes, incumplimientos
contractuales, responsabilidad por condiciones del inmueble o
conflictos derivados de operaciones comerciales. Una estructura
legal adecuada permite mitigar estos riesgos, limitando Ia
exposicion y protegiendo el patrimonio del inversionista.

© INVEST USA 2026 | 11




Eficiencia Fiscal en Inversiones Comerciales

La estructuracion legal también impacta directamente Ia
rentabilidad del activo. En real estate comercial, donde los flujos
de ingresos, gastos operativos y contratos de largo plazo son
mas complejos, una planificacion adecuada puede optimizar
la distribucién de ingresos, el manejo de gastos operativos, las
estrategias de depreciacion y la planificacion fiscal a largo plazo.
Una estructura incorrecta puede afectar significativamente el
rendimiento neto de la inversion.

Florida:
Un Mercado Comercial que Exige Precision

El crecimiento sostenido de Florida haimpulsado una altademanda
en el sector comercial, atrayendo inversionistas nacionales

e internacionales. Este dinamismo incrementa la competencia,
pero también eleva la necesidad de ejecutar operaciones con
mayor nivel de precision legal. En este entorno, una inversion sin
estructura adecuada no solo implica riesgo, sino una desventaja

competitiva.

Diaz Law

Conclusion

En el real estate comercial, cada detalle cuenta. No se trata inicamente de adquirir un activo rentable,
sino de construir una base legal que permita operar, crecer y proteger la inversion en el tiempo.
Como abogada comercial especializada en real estate, mi enfoque es claro: cada operacién debe ser
estructurada estratégicamente desde el inicio, considerando no solo la transaccion, sino todo el ciclo
de vida del activo. Porque en el mundo del real estate comercial, no basta con invertir... es necesario
estructurar correctamente para crecer con seguridad.

12 | © INVEST USA 2026
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Property
Management

Continuando con nuestro analisis de la edicién anterior , sobre
la inversién en bienes raices en Florida, es fundamental entender
que el verdadero éxito no solo depende de la adquisicién de
propiedades, sino de como se gestionan dia a dia. La administracion

profesional de propiedades no es un lujo; es una estrategia que
protege suinversion, optimiza sus ingresosy le brinda tranquilidad,
especialmente para inversionistas que manejan portafolios a
distancia.

Por: Ricardo Arosemena - Landlord Property Management

Ricardo Arosemena, propietario de Landlord Property Management
(2008), cuenta con mds de 27 arios de experiencia como emprendedor
y un firme compromiso en garantizar la total satisfaccion de cada
cliente con sus servicios de gestion de propiedades.

Claves Avanzadas en la Administracion de Propiedades
1. Optimizacion del Rendimiento de la Inversion

Mas alla del mantenimiento basico, la gestion profesional
permite implementar mejoras estratégicas que incrementan el
valor de su propiedad y atraen inquilinos de calidad. Esto incluye
remodelaciones planificadas, actualizacion de amenidades y
estrategias de marketing que reducen la vacancia.

2. Estrategias Avanzadas de Seleccion y Retencién de Inquilinos
No se trata solo de encontrar inquilinos; se trata de construir
relaciones alargo plazo.Unequipo profesional realiza evaluaciones
exhaustivas, establece contratos claros y mantiene comunicacion
constante para garantizar ocupacion estable y minimizar riesgos
de impago o conflictos legales.

3. Reportes y Transparencia Financiera
Los inversionistas necesitan informacion precisa y oportuna. Una
empresa de administracion confiable ofrece reportes financieros

14| © INVEST USA 2026

Administracion de pro




| Administracion de propiedades

detallados, analisis de flujo de efectivo y recomendaciones para
maximizar rentabilidad, facilitando decisiones informadas sin
necesidad de supervision constante.

4. Cumplimiento Normativo y Mitigacion de Riesgos

Florida cuenta con regulaciones estrictas en materia de
arrendamiento, seguros, impuestos y seguridad de los inquilinos.
Contar con un equipo actualizado en leyes locales no solo evita
sanciones, sino que también protege su patrimonio y asegura
operaciones transparentes.

5. Innovacioén y Tecnologia en Administracion de Propiedades
El uso de plataformas digitales para pagos, mantenimiento,
comunicacion y reportes permite una gestion mas eficiente,
accesible y moderna. Esto facilita la administraciéon remota y
mejora la experiencia tanto del propietario como del inquilino.

Una Vision Estratégica para Inversionistas

Invertir en bienes raices es solo el primer paso. La verdadera
diferencia se ve en la gestion diaria, la toma de decisiones basada
en datos y la capacidad de adaptarse a cambios del mercado. Con
un equipo profesional de administracion, los inversionistas pueden
enfocarse en ampliar su portafolio mientras su propiedad genera
ingresos solidos y sostenibles.

La gestion profesional marca la diferencia entre una inversion que
funcionay una que se convierte en preocupacion. Con experiencia,
compromiso y presencia local, se asegura que cada propiedad
cumpla su maximo potencial.

JERLANDLORD

PROPERTY MANAGEMENT LLC

© INVEST USA 2026 | 15




El Poder Del Escrow Y El Sequro De Titulo:
La Clave Para Cerrar Transacciones
Inmobiliarias Con Confianza En Florida

Por: Denise Sandoval- LG Title & Escrow

omprar una propiedad en Florida es una

oportunidad emocionante, pero también

un proceso que requiere cuidado, precision
y respaldo profesional. Cada detalle cuenta, y
es ahi donde los servicios de titulo y escrow
se convierten en una pieza fundamental para
garantizar una transaccion segura.

Desde LG Title & Escrow, el compromiso es claro:
proteger a compradores, vendedores e
inversionistas en cada etapa del proceso
inmobiliario, asegurando cierres transparentes y
sin sorpresas.

El escrow: proteccion y neutralidad en
cada transaccion

Uno de los elementos mas importantes en una
compra o venta de propiedad es el manejo correcto
de los fondos. El servicio de escrow actiia como un
tercero neutral que resguarda el dinero hasta que
todaslascondicionesdelcontratosehayancumplido.

Esto significa que el comprador no libera el pago
hasta que lapropiedad esté lista para ser transferida
legalmente, y el vendedor tiene la tranquilidad de
gue los fondos estan asegurados.

En LG Title & Escrow, este proceso se maneja con
estrictos estandares de seguridad, organizaciéony
transparencia, garantizando confianza total para

16 | © INVEST USA 2026

ambas partes.

Seguro de titulo: proteccidon que va mas
alla del cierre

El seguro de titulo es una de las herramientas
mas importantes para proteger una inversion
inmobiliaria. Aunque una propiedad parezcaestar
libre de problemas, pueden existir riesgos ocultos
como errores en registros publicos, deudas no
resueltas o reclamaciones legales anteriores.

Con un seguro de titulo adecuado, el propietario
gueda protegido ante este tipo de situaciones que
podrian afectar su derecho de propiedad incluso
después del cierre.

En LG Title & Escrow, cada poéliza se gestiona
cuidadosamente para ofrecer seguridad juridica
y tranquilidad a largo plazo.




| Titulos

Por qué el proceso de titulo es esencial en
Florida

El mercado inmobiliario en Florida es dinamico
y altamente competitivo, lo que hace ain mas
importante contar con un proceso de titulo sélido
y confiable.

La revision del titulo no solo confirma la legalidad
de la propiedad, sino que también identifica
posibles riesgos antes de que se conviertan en un
problema. Este paso es clave para evitar retrasos,
conflictos o pérdidas financieras.

Compromiso de LG Title & Escrow con
cada cliente

En LG Title & Escrow, cada transaccién es tratada
con un enfoque personalizado, entendiendo
qgue detras de cada cierre hay una historia, una
inversion y un sueno.

El objetivo es ofrecer seguridad, claridad y
acompanamiento profesional desde el inicio
hasta el cierre final, asegurando que cada cliente
tenga la confianza de que su transaccion esta en
las mejores manos.

LG TITLE & ESCROW, LLC- WESTON OFFICE

I
il
I

LG TITLE & ESCROW

© INVEST USA 2026 | 17




Negocios y Liderazgo |

Por Qué Los Directivos
Y Lideres Deben Entender Y
Aplicar La Inteligencia Artificial 7/

Por: Ruby E Ortiz, Directora Florida Institute of Management

Directora de Florida Institute of Management es una pionera latinoamericana en matematicas,
tecnologia y computacion, reconocida por su liderazgo en formacion ejecutiva y desarrollo
del talento. Miembro del Consejo Asesor de Harvard Business Review y socia honoraria de
Rotary International, ha impactado a miles de directivos y emprendedores en Estados Unidos y é

Latinoamérica a través de su vision estratégica, innovacion educativa y habilidades gerenciales.

La Inteligencia Artificial (IA) yano es una herramienta opcional: es una capacidad
estratégica. Harvard Business Review sefala que mas del 80% de los lideres
empresariales usan IA semanalmente, y MIT Sloan afirma que los ejecutivos
deben comprender cémo funciona la IA, qué hace bien y qué no, para tomar
decisiones informadas y liderar con ventaja competitiva.

¢QuéeslalA?
(Bases para cualquier profesional)

La IA es un conjunto de tecnologias que permiten
qgue las maquinas analicen informacién, aprendan
patrones y generen respuestas o soluciones. Incluye
modelos como los asistentes de lenguaje, sistemas de
recomendacion, analisis predictivo y automatizacion
inteligente.

€ { En términos simples: es un copiloto que
amplifica tus capacidades cognitivas.

¢Como me ayuda
como profesional o directivo?
1. Acelera la toma de decisiones

La IA analiza grandes volimenes de datos en segundos y ofrece
escenarios, riesgos y oportunidades.

2. Multiplica tu productividad
Automatizatareas repetitivas, libera tiempoy te permite enfocarte
en estrategia, liderazgo y relaciones.

18 | © INVEST USA 2026




| Negocios y Liderazgo

3. Mejora tu comunicacion y claridad
Genera borradores, presentaciones, informes y
mensajes con rapidez y precision.

4. Te vuelve mas innovador
La IA propone ideas, soluciones y enfoques que
no habrias considerado solo.

5. Te hace mas competitivo

en un mercado que ya cambié

Las organizaciones que adoptan |A avanzan mas
rapido; las que no, quedan atras.

© © 0 0 0 0 000000000000 0000000000 0000000000000 000000000 o

¢Por qué debo entender
como me afecta?

e Porque transformara tu rol, tus procesos y las
expectativas sobre tu desempeno.
Porque tus equipos ya la estan usando, con o sin guia.
Porque las decisiones estratégicas sobre |IA recaen en
los lideres, no en los técnicos.

e Porque la IA puede amplificar tus fortalezas... o tus
debilidades si no la entiendes.

e Porque la ética, la privacidad y el uso responsable seran
parte de tu responsabilidad directiva.

MIT Sloan enfatiza que los lideres deben experimentar la
IA de primera mano para comprender su potencial y sus
limites.

5 beneficios clave 5 riesgos clave
(Power Points Positivos) (si no la entiendes)
1. Velocidad: haces en minutos lo que antes 1. Decisiones incorrectas por confiar ciegamente
tomaba horas. en resultados que no sabes interpretar.
2. Claridad: mejores andlisis, mejores decisiones. 2. Peérdidade relevancia profesional frente a
3. Creatividad: nuevas ideas, nuevos modelos, quienes siintegran IA en su trabajo.

3. Brechas éticas o legales por mal uso de datos o

nuevas soluciones. .
contenido generado.

4. Eﬁc'er_IC'a' meno.s.erro!’es, mas preCIs.lon. 4. Dependencia excesiva sin criterio humano para
5. Ventaja competitiva: lideras el cambio en lugar el
de reaccionar a él. 5. Desalineacién organizacional, como advierte

Harvard, cuando ejecutivos y equipos no
comparten la misma comprension de la IA.
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El Inversionista Que
No Se

Por Carmen Julia Mendoza
Coach y mentora en liderazgo y crecimiento personal

“Mujer de Fe, coach de vida y ejecutiva, mentora ,entrenadora y oradora
internacional en temas de liderazgo y crecimiento personal, su pasion es
guiar a otros hacia una vida plena y productiva.”

.Y si el verdadero activo
no fuera la propiedad,
sino el inversionista?

En un mundo donde la inteligencia artificial ya analiza,
predice y ejecuta decisiones, el valor humano se esta
desplazando. Ya no se trata de cuanto sabes, sino de como
piensas, como decides y como te lideras.

El informe “Capital humano en la era de la automatizacién”
de la Fundacion Innovacion Bankinter lo plantea con
claridad: “La preguntayano es qué trabajos desapareceran,
sino qué significa hoy aportar valor como ser humano.”

Florida se ha consolidado como uno de los destinos mas
atractivos para inversionistas latinoamericanos. No solo
por la estabilidad del délar o la valorizacion inmobiliaria,
sino por la posibilidad de diversificar y proteger el

patrimonio en un entorno sélido. = “ T

Dos personas pueden invertir en la misma propiedad y oS i | e s i
obtener resultados completamente distintos. La diferencia Estados Unidos puede ser una de

no esta en el activo, esta en la mentalidad. las decisiones mas inteligentes de

diversificacion, pero la verdadera

inversion comienza en quién eres
cuando decides.

Hoy existe un riesgo silencioso: la dependencia cognitiva.
Aceptar informacion sin cuestionarla, seguir tendencias
sin criterio y delegar decisiones sin comprenderlas genera
malas decisiones de inversion.
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| Negocios y Liderazgo

El verdadero desafio no es tecnolégico, es humano.

Invertir no es solo una decision financiera. Es una expresion
de liderazgo personal.

Quiero compartir contigo como un metodo de crecimiento
gue he derarrollado A.C.A , te dara herramientas para tu
Autoliderazgo personal :

ctitud: Define desde donde inviertes, desde el miedo o
desde la vision.

Crecimiento: Determina tu capacidad de sostener y
escalar tus decisiones.

Autoliderazgo: Te permite tomar decisiones informadas
sin depender de otros.

El inversionista que evoluciona no sigue oportunidades,
las identifica. No reacciona al mercado, se posiciona
estratégicamente.

En mercados como Florida, las oportunidades existen, pero
no todos estan preparados para capitalizarlas.

El activo mas importante no es la propiedad, es |la persona
qgue la adquiere.

Invertir en bienes raices en Estados Unidos puede ser una
de las decisiones mas inteligentes de diversificacion, pero la
verdaderainversion comienzaen quién eres cuando decides.

La tecnologia puede automatizar procesos, pero el liderazgo
humano sigue siendo el factor decisivo.

¢Estas invirtiendo solo en activos...
otambiénenticomoinversionista?’
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Informacion Estraté

Invest Usa:
Informacion Real Para
Tomar Decisiones Reales

Por : Invertir USA
Informacion verificada para decisiones con direccion.

En un entorno donde la informacion es abundante pero muchas veces dispersa,
tomar decisiones sobre inversion, emprendimiento o expansién en Estados Unidos
puede convertirse en un proceso complejo.

Desde su origen, Invest USA nace con un propésito claro:
centralizar informacion confiable, validada y Gtil en un solo lugar.

No como un espacio de opinién, sino como una plataforma disefiada para quienes
buscan avanzar con claridad y fundamento.

Un puente entre la informacion y la accion

Unodelosprincipalesdesafios parainversionistasyemprendedores
,especialmente internacionales, no es la falta de oportunidades,
sino el acceso a informacion clara, actualizada y oficial.

La esencia de Invest USA ha sido, desde el inicio:

Reunir fuentes gubernamentales reales
Ordenar procesos que suelen percibirse como complejos
Traducir informacién técnica en contenido comprensible
Facilitar el acceso a recursos concretos

No se trata de interpretar, sino de acercar la fuente directa y permitir decisiones
informadas.

Mas que informacion: criterio y estructura

Con el tiempo, se hace evidente que el acceso a la informacién, por
si solo, no es suficiente.
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Entender cémo aplicarla es lo que realmente genera valor.

Por eso, Invest USA evoluciona hacia una visién mas amplia:
una plataforma que no solo informa, sino que aporta criterio, estructuray direcciéon en temas como:

Emprendimiento en Estados Unidos
Estructuracion de inversiones
Diversificacion de activos
Expansién de negocios

El enfoque no es solo comprender el sistema, sino saber cdmo navegarlo estratégicamente.

Un Ecosistema, Multiples Caminos

Invest USA forma parte de un ecosistema donde cada linea cumple una funcién especifica.

KA

Mientras otras areas se enfocan en la ejecucién, esta plataforma representa el punto de partida: el
espacio donde se construyen las decisiones.

Informacion Que Trasciende

Porque antes de invertir, comprar o emprender, existe un paso esencial: entender el contexto.
Invest USA no es contenido disefiado para el momento.

Es unainiciativa pensada para ser coleccionable, consultable y vigente en el tiempo.

Un espacio donde la informacién no solo se consume, sino que se convierte en herramienta.

Un recurso creado para quienes buscan:

s Wi

§g} 7 @ﬁ] @ Y 282
Vivir Invertir Estudiar Desarrollar negocios Entre otros

en Estados Unidos
con una base claray confiable.

i

Invest USA existe para cerrar esa brecha.

Ladiferenciaentre unadecisién acertaday un error costoso suele estar en la calidad de la informacién.
Para ordenar, conectar y transformar informacion en decisiones con direccion
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Invertir con conocimiento |

Los Pasos Para Comprar
Una Propiedad En Florida

Por: Monica Lopera, Broker - Invest USA Realty

Moénica Lopera, Broker Licenciada en Florida y fundadora
de Invest USA Realty, lidera multiples lineas de negocio
en consultoria estratégica, inversiones inmobiliarias
y desarrollo de proyectos, integrando la generacion
de conocimiento como eje transversal de su vision

Empresarial.

En nuestra ediciéon anterior exploramos quiénes
son los principales actores que participan
en una transaccion inmobiliaria en Estados
Unidos. Comprender quién interviene en el
proceso es fundamental, pero igualmente
importante es conocer como se desarrolla
cada etapa de la compra de una propiedad.

Invertir en bienes raices en Florida puede ser
un proceso claro y eficiente cuando se cuenta
con la orientacion adecuada. A continuacién,
presentamos los pasos esenciales que todo
comprador o inversionista debe conocer antes de
adquirirunapropiedad eneste dinamico mercado.

1. Definir el objetivo de la inversion

El primer paso consiste en tener claridad sobre el
proposito de la compra. No es lo mismo adquirir
una propiedad para residencia principal, para
renta a largo plazo, para alquiler vacacional o =
como inversidon comercial.

Definir el objetivo permite identificar la ubicacién
adecuada, el tipo de propiedad y el potencial
retorno de lainversion.

2. Evaluar la capacidad financiera
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Antes de comenzar la busqueda de una propiedad, es recomendable evaluar la capacidad financiera.
Esto incluye revisar el capital disponible para el pago inicial, los costos de cierre y la posibilidad de
acceder a financiamiento.

En muchos casos, especialmente para inversionistas internacionales, existen programas hipotecarios
gue permitenfinanciar partedelacomprautilizandoel historial financieroylosingresosdel comprador.

3. Obtener una preaprobacion financiera
La preaprobacion de un prestamista (lender) permite conocer con mayor precision el rango de
inversion posible. Este documento demuestra ademas al vendedor que el comprador tiene la capacidad

financiera paracompletar la transaccioén, lo cual fortalece cualquier
oferta presentada.

4. Busqueday seleccion de la propiedad

ConelapoyodeunagenteinmobiliariooRealtor,elcompradorpuede
analizar diferentes opciones dentro del mercado. En esta etapa se
evaluanfactoresclavecomolaubicacién,elpotencialdevalorizacion,
elflujoderentaproyectadoylascondicionesgeneralesdelinmueble.
Una seleccién estratégica puede marcar la diferencia entre una
compra convencional y una inversion verdaderamente rentable.

5. Presentacion de la oferta

Una vez identificada la propiedad ideal, se presenta una oferta
formal al vendedor. Esta oferta incluye el precio propuesto, las
condiciones de compra y los tiempos estimados del proceso.
El agente inmobiliario juega un papel fundamental en Ia
negociacion para lograr condiciones favorables para el comprador.

6. Periodo de inspeccion

Después de aceptada la oferta, comienza el periodo de
inspeccion. Durante esta etapa, un inspector profesional evaltua
el estado fisico de la propiedad, incluyendo estructura, sistemas
eléctricos, plomeria, techo y otros elementos importantes.
Este proceso permite confirmar que la inversidon se realiza
con plena informacién sobre las condiciones del inmueble.

7. Tasacion de la propiedad

Si la compra incluye financiamiento, el prestamista solicitard una
tasacion (appraisal) para determinar el valor real de mercado de la
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Invertir con conocimiento |

propiedad. Esto garantiza que el monto del préstamo esté alineado
con el valor del inmueble.

8. Revision legal y verificacion de titulo

La companiade titulos se encarga de verificar que la propiedad esté
libre de deudas, gravamenes o disputas legales. Ademas, prepara
la documentacidon necesaria para el cierre de la transaccion.
Este paso es fundamental para asegurar que el comprador reciba
un titulo limpio y legalmente vélido.

9.Cierre de la transaccion

Finalmente se realiza el cierre, momento en el que se firman los
documentos finales, se transfieren los fondos y la propiedad cambia
oficialmente de duefio.

A partir de ese momento, el comprador recibe las llaves y se
convierte en el nuevo propietario.

Una inversion estratégica comienza con informacion
Comprar una propiedad en Florida no tiene por qué ser un
proceso complejo. Con asesoria profesional, informacién clara
y una estrategia bien definida, puede convertirse en una de las
decisiones financieras mas sdlidas para construir patrimonio.

En Invest USA Realty creemos que cada inversionista debe
comprender el proceso completo antes de tomar una decisién.
Nuestro compromiso no es solo facilitar la compra de una
propiedad, sino acompanar a nuestros clientes con transparencia,
conocimiento y vision estratégica.

Porque cuando la inversién se hace con informacién, la confianza
crecey las oportunidades se multiplican.

Invertir con conocimiento es invertir con seguridad.
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Como Evaluar Un Negocio
Antes De Comprarlo En
Estados Unidos

Por: Moénica Lopera, Broker - Invest USA Realty

Ménica Lopera, Broker Licenciada en Florida y fundadora de Invest USA Realty, cuenta entre
sus especializaciones con la asesoria estratégica en la adquisicion de negocios e inversiones
comerciales. Su enfoque integra analisis financiero, evaluacion de oportunidades y estructuracién
de transacciones, guiando a los inversionistas en procesos de compra con visién, precision y
seguridad en la toma de decisiones.

En nuestra ediciéon anterior exploramos por qué la compra de negocios en
funcionamiento se ha convertido en una de las estrategias mas inteligentes para
inversionistas internacionales que desean establecerse y crecer en Estados Unidos,
especialmente mediante la Visa E-2.

Sin embargo, adquirir un negocio no debe basarse Unicamente en la emocién o en la
apariencia de rentabilidad. Una inversién exitosa comienza con un analisis profundo
qgue permita comprender la verdadera salud financiera y operativa de la empresa.

Antes de tomar una decisién, existen varios factores clave que todo inversionista
debe evaluar.

1. Historial financiero del negocio

El primer paso consiste en analizar los estados financieros de los
ultimos anos. Esto incluye ingresos, gastos operativos, margenes
de ganancia Yy flujo de caja.

Un negocio saludable debe mostrar estabilidad o crecimiento
sostenido. También es importante identificar si existen deudas,

obligaciones pendientes o gastos ocultos que puedan afectar la
rentabilidad futura.




2. Licencias y permisos

En Estados Unidos, cada industria requiere
licencias especificas para operar. Restaurantes,
clinicas, negocios de servicios o comercio
minorista deben cumplir con regulaciones
estatales y municipales.

Verificar que todas las licencias estén vigentes
y transferibles al nuevo propietario es un paso
esencial para evitar complicaciones legales.

3. Contratos existentes

Muchos negocios operan con contratos activos
con clientes, proveedores o arrendadores. Estos
acuerdos pueden representar una gran ventaja,
ya que garantizan continuidad de ingresos y
estabilidad operativa.

Revisar las condiciones de estos contratos
permite entender si se mantendran después de la
venta o si deberan renegociarse.

4. Ubicaciéon y mercado
La ubicacion sigue siendo uno de los factores mas
determinantes en el éxito de cualquier negocio.

Analizar el trafico de clientes, la competencia
en la zona, el crecimiento econdmico del area
y las proyecciones del mercado local ayuda a
determinar el verdadero potencial de lainversion.

En estados como Florida, el crecimiento
poblacional y el turismo constante crean un
entorno particularmente favorable para muchos
sectores.

5. Equipo de trabajo y estructura operativa
Un negocio en funcionamiento suele contar con
empleados entrenados y procesos establecidos.

Comprender como funciona el equipo actual, qué
roles son esenciales y qué tan dependiente es el
negocio del propietario anterior permite evaluar
la transicion hacia una nueva administracion.
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6. Potencial de crecimiento

Mas alla de la rentabilidad actual, una inversién
inteligente analiza el potencial de expansién.
Muchos negocios pueden incrementar su valor
mediante mejoras en marketing, digitalizacion,
expansion de servicios o apertura de nuevos
canales de venta.

Identificar estas oportunidades puede
transformar una compra convencional en una
inversion estratégica.

Invertir con estrategia

Comprar un negocio en Estados Unidos puede
representar una oportunidad extraordinaria
para inversionistas internacionales que buscan
diversificar su capital, generar ingresos y, en
muchos casos, establecer una presencia legal en
el pais.

Sin embargo, el verdadero éxito de la inversion
depende de realizar un analisis profesional antes
de cerrar cualquier operacion.

En Invest USA Realty trabajamos para conectar
a nuestros clientes con oportunidades reales,
acompanandolosconasesoriaestratégicadurante
todo el proceso de evaluacién, negociacién y
adquisicion.

Porque en el mundo de los negocios, las mejores
decisiones no se toman con prisa, sino con
informacion, experienciay vision de futuro.
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Gobierno y Empresa |

Mensaje presidencial sobre
la Semana Nacional de la
Pequena Empresa

La Casa Blanca | 3 de mayo de 2026

Durante 250 ainos, las pequefnas empresas estadounidenses han sido el pilar de nuestra fortaleza
nacional y han empoderado a nuestros ciudadanos para alcanzar el suefio americano. En esta Semana
Nacional de la Pequeia Empresa, honramos a los emprendedores, innovadores y sofiadores, cuyo
espiritu pionero revitaliza nuestra cultura, impulsa nuestra economiay eleva a nuestras comunidades
anuevas alturas.

Desde los fabricantes de la era industrial hasta las empresas tecnoldgicas emergentes de hoy, las
empresas estadounidenses han sido la piedra angular de nuestra prosperidad y han forjado la fuerza
laboral mas sélida de la historia. Hoy, 36 millones de pequenas empresas se extienden por todas las
comunidades de nuestro pais, desde granjas familiares hasta pequefios comercios de barrio, y dan
empleo a mas del 45 % de nuestra fuerza laboral. Estos hombres y mujeres trabajadores impulsan
nuestra creciente economia con su esfuerzo y su firme determinacion de forjar un futuro mejor parasi
mismos, sus familias y nuestra nacion. St T

I
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Cada dia, mi administracién logra victorias increibles para las
pequenas empresas estadounidenses. El afio pasado, firmé con
orgullo la histérica Ley Un Gran Proyecto de Ley, que ofrece la mayor
reduccion de impuestos permanente para las familias trabajadoras y
los creadores de empleo, amplia las zonas de oportunidad para atraer
miles de millones en inversiones a areas emergentes y aumenta
significativamente las deducciones fiscales por la compra de nuevos
equipos y mejoras empresariales. Lo mas importante es que hicimos
permanente la deducciéon fiscal para pequefias empresas, lo que
permite a los propietarios de pequenas empresas deducir el 20 %
de sus ingresos comerciales calificados. Desde entonces, casi la
mitad de los contribuyentes ya se han beneficiado de la exencién de
impuestos sobre las propinasy las horas extras contemplada enla Ley
de Recortes Fiscales para Familias Trabajadoras, lo que ha permitido
gue los estadounidenses que trabajan duro tengan mas dinero en sus
bolsillos.

Al mismo tiempo, estamos tomando medidas audaces para eliminar
regulaciones onerosas e innecesarias, de modo que las empresas
puedan crecer y contratar mas rapido, aumentar la productividad
y dar rienda suelta a la innovacién como nunca antes. Como
presidente, me comprometo a apoyar a los duefios de negocios
gue impulsan nuestras economias locales, asegurandome de que
puedan concentrarse en su oficio en lugar de verse agobiados por un
sinfin de tramites burocraticos. Como ejemplo de este compromiso
inquebrantable, mi administracion actué con rapidez el afio pasado
para suspender la aplicacion de los engorrosos requisitos de
informacion sobre la titularidad real (BOI, por sus siglas en inglés)
para las pequenas empresas estadounidenses, ahorrandoles casi 130
mil millones de délares en costos de tramites y cumplimiento. Bajo
mi liderazgo, volvemos a fabricar productos en nuestro propio pais y
a priorizar nuestros empleos, industrias y empresas. Mi plataforma
“Estados Unidos Primero” seguira impulsando el fortalecimiento de
la produccion nacional y ampliando las oportunidades para nuestros
trabajadores, fomentando asi una nueva era dorada para la empresa
estadounidense.

Juntos, restauraremos la promesa estadounidense e impulsaremos el
espiritu emprendedor que convierte a nuestro pais en la tierra de las
oportunidades.

Fuente: whitehouse.gov
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Inmigracion |

Finaliza Con Exito:
ManténTuEstatus Al Concluir
El Anno Académico

28 De Abril De 2026

g e
Al finalizar el ano académico en muchas escuelas y programas, los estudiantes de los
@ programas F y M podrian estar preparandose para los examenes finales, sus planes de verano
o el siguiente paso en su trayectoria educativa, mientras que otros podrian continuar sus
estudios sin interrupcion. Este es un buen momento para repasar tus responsabilidades y

hablar sobre tus planes con tu asesor escolar designado (DSO). Actuar ahora te ayudara a
mantenerte organizado y conservar tu estatus de estudiante.

Verificacion de estado de fin de afo
Antes de que termine el semestre, revisa tu progreso académico y el cronograma del

programa. Planificar con anticipacion te permitira, tanto a ti como a tu escuela, abordar los
cambios a tiempo y mantener tus registros actualizados.

Al concluir el afio académico, considere si necesita:

e Reviselafechade finalizacion del programa que figura en su Formulario I-20, “Certificado
de elegibilidad para el estatus de estudiante no inmigrante”, y comuniquese con su DSO si
la fecha prevista de finalizacién del programa ha cambiado.

e Solicitaunaprérrogasinecesitas mas tiempo paracompletar tu programa. Debes solicitar
la prorroga a tu DSO antes de la fecha de finalizacién del programa.

e Consulte consuresponsable de servicios estudiantiles (DSO) los requisitos de inscripcion
para el verano o los periodos de vacaciones autorizados.

Actualiza tu informacion de contacto si cambia tu direccién.
Repasar estos temas ahora puede ayudarte a prepararte para el proximo semestre
académico.

Planificacion para las vacaciones de verano y los periodos académicos

Antes de hacer planes de viaje o de empleo, revise las politicas de su escuela y hable con su
asesor estudiantil internacional sobre sus opciones.
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Hable con su DSO si planea:

e Viajar fuerade los Estados Unidos durante un descanso, Toma menos clases o pausa tu inscripcion.
En circunstancias limitadas, podrias ser elegible para una carga académica reducida.

e Comenzar un nuevo programa o regresar para el proximo periodo académico, o mudarse a una
nueva direccion.

e Hablar ahora sobre tus planes te ayudara a comprender como pueden afectar a tu situacién
académica.

e Preparacion para la finalizacién del programa

Si esperas completar tu programa este semestre, ahora es el momento de revisar tus proximos pasos.
Tus opciones después de finalizarlo dependeran de tus objetivos y de si cumples con los requisitos de
elegibilidad.

A medida que se acerque a la finalizacién, considere si:

Traslado a otra escuela, Iniciar un nuevo programa académico.

Solicitar un cambio a otro estatus de visa (por ejemplo, trabajador temporal H-1B; O-habilidad
extraordinaria en ciencia, arte o negocios; P-atleta),

Preparese para abandonar los Estados Unidos dentro del plazo establecido.

Planificar con anticipacion puede ayudarte a cumplir con los plazos y mantener tu estatus de
estudiante.

Manténgase en contacto con su DSO

Tu asesor estudiantil (DSO) es tu principal recurso para cualquier pregunta relacionada con el
mantenimiento de tu estatus, especialmente durante los periodos de transicion. Ponte en contacto con
tu asesor estudiantil antes de realizar cualquier cambio que pueda afectar tu expediente académico.

Hable con su DSO si planea:

Cambia tu especialidad, programa o nivel de grado

Cambiar de escuela o tomar una licencia

Toémate un descanso de la escuela

Viajar fuera de los Estados Unidos

Mudarse a una nueva direccion

Solicitar una prorroga del programa.

Revisar tus planes, comunicarte con tu DSO y comprender tus plazos puede ayudarte a terminar el
ano académico y a cumplir con la normativa.

Fuente: studyinthestates.dhs.gov
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Trabajo y Empleo en EE. UU. |

*

El Departamento de Trabajo de EE. UU. lanza
o un sitio web para desarrollar habilidades en
f'g--' inteligencia artificial y ampliar los programas
de aprendizaje registrado centrados en IA

—— Resource capacita a trabajadores y empleadores para liderar en una economiadelA ——

WASHINGTON - El Departamento de Trabajo de Estados Unidos anuncié hoy el lanzamiento de su
Portal de Innovacion en |A para el Aprendizaje Registrado, unrecursointegral paralas organizaciones
gue buscan desarrollar conocimientos sobre inteligencia artificial y crear programas de aprendizaje
registrado centrados enla lA.

Presentado durante el evento de la Semana Nacional del Aprendizaje, “ Desarrollando una fuerza
laboral preparada para la IA a través del aprendizaje registrado ”, el sitio web ofrece herramientas
practicas y orientacién practica para ayudar a las organizaciones a integrar habilidades de inteligencia
artificial en los programas de aprendizaje registrado mediante recursos para el desarrollo de
habilidades, capacitacién especifica para la industria y itinerarios formativos flexibles. Esta iniciativa
se basaenlos objetivos establecidos en el Marco de Alfabetizaciéonen A del departamento, publicado
a principios de este ano.

“El Departamento estd comprometido a garantizar que todos los estadounidenses tengan la
oportunidad de prosperar en el mercado laboral de nuestra nacién, especialmente en un mundo que
estd siendo rapidamente transformado por la inteligencia artificial”, declaré el Secretario de Trabajo
interino, Keith Sonderling. “Hoy presentamos un nuevo Portal de Innovacién en |A para Programas de
Aprendizaje Registrados que ofrece herramientas y recursos practicos para promover la integracién ‘
de habilidades de inteligencia artificial en dichos programas, lo que representa un importante avance i
en la preparacion de la fuerza laboral estadounidense para los empleos del futuro”. |

El portal en linea muestra cémo comprender, utilizar y evaluar las herramientas de |IA de forma

responsable es esencial para mejorar la productividad, la calidad del trabajo y la adaptabilidad en la
economia actual.
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Los recursos del sitio estan organizados en torno a tres areas clave:

Habilidades y conocimientos sobre |IA en programas de
aprendizajeregistrados: Aprenda qué son los conocimientos sobre
IA, acceda a recursos generales de formacién en |A y descubra
coémo los programas de aprendizaje registrados pueden ayudar a
desarrollar la competencia en |A en toda su organizacion.

Desarrollo de habilidades en IA por sector : explore médulos de
capacitacion para el desarrollo de habilidades en IA adaptados a
ocupaciones e industrias especificas, como educacion, finanzas,
atencion médica, fabricacién avanzada y mas.

Tres opciones para integrar la A en los programas de aprendizaje
registrados: unirse a un programa nacional de aprendizaje
registrado ya existente, crear un nuevo programa para puestos
centrados en la IA o actualizar un programa existente para incluir
habilidades de IA.

“Este lanzamiento refleja el compromiso de esta Administracion
de garantizar que los trabajadores y las empresas estadounidenses
estén preparados para liderar en una economia impulsada por la
IA”, declaré el subsecretario de Empleo y Capacitacién, Henry
Mack. “Al proporcionar a los empleadores los recursos para
desarrollar programas de aprendizaje registrados preparados para
la IAy alos trabajadores las habilidades para prosperar en ellos, el
Departamento esta tomando medidas concretas para construir la
fuerza laboral del futuro, hoy mismo”.

Encuentra un evento de la Semana Nacional del Aprendizaje 2026 y
aprende como participar .

Agencia Administracion de Empleo y Capacitacion
Fecha 29 de abril de 2026

Numero de lanzamiento 26-662-NAT

Contacto con los medios: Christine Feroli

Numero de teléfono 202-693-4664

Correo electrénico feroli.christine.e@dol.gov
Contacto para los medios: Lorynn Holloway
Numero de teléfono (202) 693-4652

Correo electrénico holloway.lorynn.n@dol.gov

Fuente: dol.gov
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SBA y Apoyo a la Pequeia Empresa |

10 Pasos Para Iniciar
Tu Negocio

Emprender un negocio implica planificar, tomar decisiones financieras clave y
completar una serie de trdmites legales. Sigue leyendo para conocer cada paso.

1- Realizar Una Investigacion De Mercado

La investigacion de mercado te indicara si existe la oportunidad de convertir tu idea en
un negocio exitoso. Es una forma de recopilar informacion sobre clientes potenciales y
empresas que ya operan en tu zona. Utiliza esa informacion para encontrar una ventaja
competitiva para tu negocio.

2- Redacta Tu Plan De Negocios

Tu plande negocios es la base de tu empresa. Es la hoja de ruta para estructurar, gestionary
hacer crecer tu nuevo negocio. Lo usaras para convencer a la gente de que trabajar contigo
—o invertir en tu empresa— es una decisién acertada.

3- Financia Tu Negocio

Tu plande negocios te ayudara a calcular cuanto dinero necesitas paraempezar tu empresa.
Si no dispones de esa cantidad, tendras que conseguir el capital mediante la captacion de
fondos o un préstamo. Afortunadamente, existen mas opciones que nunca para obtener el
capital necesario.

4- Seleccione La Ubicacion De Su Negocio

La ubicacion de tu negocio es una de las decisiones mas importantes que tomaras. Ya sea
gue estés abriendo un local fisico o lanzando una tienda en linea, las decisiones que tomes
podrian afectar tus impuestos, requisitos legales e ingresos.

5- Elija Una Estructura Empresarial

La estructura legal que elija para su negocio tendra un impacto en los requisitos de registro
mercantil, en la cantidad de impuestos que pague y en su responsabilidad personal.
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6- Elige El Nombre De Tu Empresa

Elegir el nombre perfecto no es tarea facil. Querras uno que refleje tu marca y
capture su esencia. Ademas, asegurate de que el nombre de tu negocio no esté siendo
utilizado por otra persona.

7- Registra Tu Negocio

Una vez que hayas elegido el nombre perfecto para tu negocio, es hora de legalizarlo
y proteger tu marca. Si operas bajo un nombre diferente al tuyo, deberas registrarte
ante el gobierno federal y, posiblemente, también ante el gobierno estatal.

8- Obtenga Sus Numeros De Identificacion Fiscal federales y estatales.

Utilizaras tu niamero de identificacion fiscal (EIN) para tramites importantes al
iniciar y hacer crecer tu negocio, como abrir una cuenta bancaria y pagar impuestos.
Es como un nimero de seguridad social para tu empresa. Algunos estados, pero no
todos, también exigen que obtengas un nimero de identificacion fiscal.

9- Solicitar Licencias Y Permisos

Mantén tu negocio funcionando sin problemas cumpliendo con la ley. Las licencias y
permisos que necesitas varian segun el sector, el estado, la ubicacion y otros factores.

10- Abra Una Cuenta Bancaria Comercial

Una cuenta corriente para pequenas empresas puede ayudarte a gestionar asuntos
legales, fiscales y del dia a dia. Lo mejor es que abrir una es sencillo si tienes los
registros y la documentacién necesarios listos.

Ahora: Tienda Abierta

iFelicidades! Hallegadoel momentode cortarlacinta. Tunegocioyaestaoficialmente
abierto. Ahora, concéntrate en gestionarlo y hacerlo crecer.

Fuente: sba.gov
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Lista de verificacion para
viajes internacionales

Tanto si viajas al extranjero por primera vez como si lo haces con frecuencia, sigue
esta lista de 5 pasos para prepararte para tu viaje.

1- Inférmate Sobre Tu Destino De Viaje

Asegurese de revisar las advertencias de viaje especificas y los requisitos locales.
Seleccione su destino para obtener consejos de laembajadade EE. UU. e informacién
de viaje mas especifica.

Nivel de advertencia de viaje

Consejos de laembajada de Estados Unidos

Requisitos de entrada, salida y visado

Requisitos de validez del pasaporte

Informacion de contacto de la embajaday el consulado de Estados Unidos
Leyes locales y circunstancias especiales

Requisitos de vacunacién e informacion sanitaria

2-Unete A Nuestro Programa De Inscripcion Para Viajeros Inteligentes
(Step)

Al unirte a STEP, recibiras alertas y actualizaciones importantes de la embajada o el
consulado de Estados Unidos en el destino que visites o donde residas. Los mensajes
de STEP se envian a tu correo electrénico. Ademas, facilita que la embajada o el
consuladode Estados Unidos se comuniquen contigoocontucontactodeemergencia
en caso de necesidad.

Alertas de seguridad

Alertas de demostracién

Alertas sanitarias

Alertas meteoroldgicas o de desastres naturales

Actualizaciones de avisos de viaje

Mensajes de rutina sobre los servicios de la embajada de Estados Unidos



http://mytravel.state.gov/s/step

| Viajes y Asuntos Consulares

3- Organice Sus Documentos De Viajes Necesarios

Reuna los documentos de viaje necesarios y haga varias copias. Estas copias le
serviran para reemplazar los originales en caso de robo o pérdida durante el viaje.

e Entregue un juego de copias a un amigo o familiar de confianza.
e Llevacontigo un juego de copias, separadas de los originales.
e Toma fotos de tus documentos de viaje con tu teléfono movil.

Documentos de viaje importantes
Pasaporte estadounidense valido

e Compruebalafechade caducidad de tu pasaporte en cuanto empieces a planificar
un viaje. Los pasaportes para menores de 16 afnos tienen una validez de solo 5
anos.

e Algunos paises, especialmente en Europa , exigen que el pasaporte tenga una
validez minima de 6 meses después de las fechas de viaje.

e ;Necesitas un pasaporte nuevo? Solicitalo con anticipacién.(Se abre en una
pestana nueva)para evitar el riesgo de retrasos.

e Antes de viajar al extranjero, revise la informacién sobre pasaportes perdidos o
robados.

Visado para el pais que va a visitar

e Algunos paises exigen visado o autorizacién electrénica de viaje para entrar.
Consulta con la embajada del pais de destino para conocer los requisitos mas
recientes.

e También puede consultar la seccién de Requisitos de Entrada, Saliday Visado en
la Guiade Viajes de su destino.

Medicamentos

e Algunos medicamentos, tanto de venta con receta como sin ella, no son legales
en otros paises, aunque si lo sean en Estados Unidos. Esto incluye los narcéticos |
recetados. |
Antes de viajar, consulta laseccién de Salud de la Guia de Viajes de tu destino.
Traiga copias de todas sus recetas y de los frascos etiquetados.

Viajar con nifios

e Sj viaja con nifos sin uno o ambos padres, es posible que necesite documentos
legales que acrediten la custodia o una carta de autorizacién notariada del otro \
progenitor. |
Esto puede ser necesario incluso si uno de los padres viaja con el nifio.
Antes de viajar, consulta la seccion de Requisitos de Entrada, Salida y Visado de

la Guia de Viajes de tu destino.

© INVEST USA 2026 | 41
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Conducir en el extranjero

¢ Muchos paises no aceptan el permiso de conducir estadounidense. Es posible que
necesite un Permiso Internacional de Conducir (PIC).(Se abre en una pestafa
nueva) y seguro de automdévil adicional.

¢ Investiga si necesitas contratar un seguro de automovil que te cubra mientras
estés en el extranjero.

e Obtén mas informacion sobre conduccion y seguridad vial durante tu estancia
en el extranjero.

4- Revisa Tus Necesidades De Viaje Y Consejos De Seguridad.

Prepararse para un viaje internacional puede incluir el alojamiento, los servicios
médicos, las restricciones de importacion y otros aspectos. Los preparativos pueden
variar segun el pais que se planee visitar.

Puedes consultar estas buenas practicas para que te sirvan de guia en tus planes:
| —

Respuesta ante crisis y evacuaciones

Programas de viajero de confianza del DHS

Medicinay salud

Derecho en el extranjero

Seguridad en el alojamiento

Seguro de viaje

Viajeros estadounidenses en Europa

Consejos deviajedelos Centros parael Controly la Prevencion de Enfermedades

de EE. UU.(Se abre en una pestana nueva)

e Resefaspor paisesde laOrganizacién Mundial de la Salud(Se abre enuna pestafia

nueva)

Algunos viajeros tienen necesidades especiales o participan en actividades durante
sus viajes al extranjero. Consulta la lista de necesidades especiales y consejos de
seguridad para actividades para planificar tu viaje. Asegurate de revisar todo lo que
se aplique a tu viaje.
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5- Considere La Posibilidad De
Contratar Un Seguro De Viaje.

El gobierno de Estados Unidos no proporciona seguro médico ni
cubre ningun gasto para los ciudadanos estadounidenses que se
encuentran en el extranjero.

No cubrimos gastos médicos ni costos de viaje imprevistos. Los
seguros médicos estadounidenses, incluidos Medicare y Medicaid,
generalmente no cubren la atencién médica en el extranjero. Revise
los detalles de su plan o comuniguese con su proveedor.

Le recomendamos encarecidamente que considere contratar un
seguromédicodeviajeantesdesuviajeparacubrirlaatenciénmédica
de emergencia y la evacuacién médica. La cobertura de atencién
médica y evacuacién médica puede ser un plan independiente
o formar parte de un seguro de viaje que cubra la cancelacién o
interrupcion del viaje. Revise las pélizas detenidamente antes de
contratarlas para comprender qué cubreny qué no.

e seguro médico de viaje
e evacuacion médica de emergencia
e Seguro de automovil internacional

Euente: travel.state.gov

© INVEST USA 2026 | 43


https://travel.state.gov/en/international-travel/planning/checklist.html#processlist-95341df8a8-item-f9448447e3

Real Estate |

Los baby boomers siguen representando
la mayor parte de los compradores de
vivienda, mientras que la compra de
viviendas por primera vez cae a un
minimo historico
Aproximadamente uno de cada cinco compradores era comprador por primera vez

WASHINGTON (15 de abril de 2026) - Los baby boomers siguieron siendo el grupo generacional
mas numeroso de compradores de vivienda este ano, mientras que la proporcidon de compradores
primerizos cayo al nivel mas bajo registrado, segun el informe de Tendencias Generacionales de
Compradoresy Vendedores de Viviendas de 2026 de la Asociacién Nacional de Agentes Inmobiliarios
(National Association of REALTORS®).

El informe examina las similitudes y diferencias entre los compradores y vendedores de viviendas
recientes de distintas generaciones1. Entre todos los compradores de viviendas del ultimo afo, la
distribucion generacional fue la siguiente:

Generacion Z: 4% (frente al 3% del afio pasado)

Millennials: 26% (frente al 29% del afio pasado)

Generacion X: 25% (frente al 24% en 2025)

Generacion del baby boom: 42% (sin cambios respecto al afio pasado)
Generacion silenciosa: 4% (sin cambios respecto al afio pasado)

Los compradores primerizos representaron solo el 21% del total de compradores de vivienda, una
disminucién con respecto al 24% de la encuesta anterior y el porcentaje mas bajo desde que la NAR
comenzod a recopilar datos en 1981. Entre los compradores de cada generacion, el porcentaje de
guienes compraban por primera vez fue:

Millennials mas jovenes: 60% (frente al 71% del afio pasado)

Millennials mayores: 33% (frente al 36% del afio pasado)

Generacion X: 21% (frente al 20% del afio pasado)

Generacion Baby Boomer mas joven: 8% (frente al 9% del afio pasado)
Generacion baby boomer mayor: 4% (sin cambios respecto al afio pasado)
Generacion silenciosa: 3% (frente al 5% del afo pasado)
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- “El mercado inmobiliario sigue estando muy dividido entre los propietarios con

patrimonio y los compradores primerizos que intentan acceder al mercado, muchos
de los cuales son millennials jévenes”, declaré la Dra. Jessica Lautz, economista jefe
adjunta de la NAR. “Para muchos hogares jévenes, los problemas de asequibilidad y
la limitada oferta siguen dificultando el acceso a la vivienda propia”.

Los millennials siguen perdiendo cuota de mercado en general. Sin embargo, los
millennials mayores estan aprovechando su patrimonio para comprar viviendas de
mayor categoria. Estos millennials mayores registraron el ingreso familiar medio mas
alto de todas las generaciones, con 132.700 ddlares, adquirieron las viviendas mas
grandes, con una superficie media de 2.100 pies cuadrados, y fueron mucho menos
propensos a ser compradores de primera vivienda que los millennials mas jévenes.

“Los compradores millennials de mayor edad estan entrando en la mediana edad, y
con ello llega un cambio”, dijo Lautz. “Esta generacion es ahora la que tiene mayores
ingresos entre los compradores de vivienda, compra las casas mas grandes y es la
que tiene mas probabilidades de tener hijos viviendo con ellos. Estas caracteristicas
antes se asociaban mas comunmente con los compradores de la Generaciéon X,
quienes ahora se centran cada vez mas en el nido vacio y la jubilacion”.

Las viviendas multigeneracionales estan perdiendo cuota de mercado. Entre todos
los compradores, el 14% adquirié una vivienda multigeneracional (frente al 17%
del ano pasado), siendo las principales razones el cuidado de padres ancianos, el
ahorro econdmico y el regreso de hijos adultos al hogar familiar. El porcentaje de
compradores de cada generaciéon que adquirié una vivienda multigeneracional fue
el siguiente:

Millennials mas jovenes: 9% (frente al 7% del afo pasado)

Millennials mayores: 14% (frente al 12% del afio pasado)

Generacion X: 19% (frente al 21% del afio pasado)

Generacion Baby Boomer mas joven: 14% (frente al 15% del afio pasado)
Generacion baby boomer mayor: 11% (frente al 13% del afio pasado)
Generacion silenciosa: 16% (frente al 21% del afio pasado)

Entre los compradores de vivienda de la Generacion Z, la generaciéon mas joven en el
mercado, los hallazgos clave incluyen:

e EI35%deloscompradoresdelaGeneraciénZeran mujeressolteras,el porcentaje
mas alto entre todas las generaciones.

e El 17% de los compradores de la Generacidon Z eran parejas no casadas, el
porcentaje mas alto entre todas las generaciones.

“Lo que destaca de la Generacion Z es la seguridad con la que estan empezando a

definir lo que significa ser propietario de una vivienda”, dijo Lautz. “Aunque todavia
representan una pequena parte del mercado, ya estan desafiando las ideas
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preconcebidas sobre quién compraunacasay cuando. Paramuchos
de estos compradores, el matrimonio y los hijos ya no son los hitos
determinantes antes de comprar una vivienda. La fuerza impulsora
es simplemente el deseo de tener una casa propia”.

En el lado vendedor, los Baby Boomers también siguieron siendo
dominantes, representando el 55% de todos los vendedores de
viviendas. En todas las generaciones, los vendedores generalmente
permanecieron en sus casas durante 11 anos antes de venderlas,
mientras que los Millennials mas jévenes vendieron después de
cinco anos y los Baby Boomers mayores generalmente vendieron
después de 15 anos.

“Los baby boomers se encuentran en una etapa de la vida en la
que tienen la flexibilidad de mudarse, a menudo con el capital
acumulado en su vivienda para ayudar a comprar su préxima casa’,
dijo Lautz. “En anos anteriores, los baby boomers, al igual que los
millennials de hoy, se mudaban debido a un cambio de trabajo o
a la necesidad de una casa mas grande. Hoy en dia, muchos baby
boomers estan optando por la libertad de elecciéon y se mudan para
estar mas cercade amigos y familiares, para reducir el tamano de su
vivienda o parajubilarse y disfrutar de un estilo de vida sin trabajo”.

Aunque los patrones generacionales difieren en todo el mercado,
tanto compradores como vendedores siguen dependiendo en gran
medida de los agentes inmobiliarios.

El 88% de los compradores adquirieron sus viviendas a través de
un agente inmobiliario. Los compradores siguieron demostrando
una gran confianza en sus agentes: el 91% afirmd que volveria a
contratar a su agente o lo recomendaria a otros. Esta confianza
fue especialmente alta entre los Baby Boomers mayores (90%) y la
Generacién Silenciosa (92%).

En cuanto a los vendedores, el 91% trabajé con un agente, y las
viviendas se vendieron generalmente por un precio medio del
99% del precio de venta final. Entre los vendedores, los millennials
mayores fueron los que mas recurrieron a un agente, con un 92%.
Los millennials mas jovenes fueron los que obtuvieron mejores
resultados en cuanto al precio, con un 19% que vendié entre el
101% vy el 110% del precio de venta y un 11% que vendié por mas
del 110%.
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Metodologia

La NAR envio por correo una encuestade 120 preguntasa 173.250
compradores recientes de vivienda en julio de 2025, utilizando una
muestra aleatoria ponderada para ser representativa de las ventas
en todas las areas geograficas. Los compradores debian haber
adquiridounaviviendaprincipal entrejuliode 2024y juniode 2025.
La encuesta recibié 6.103 respuestas de compradores de vivienda
principal. Tras contabilizar los cuestionarios no entregados, la tasa
de respuesta ajustada fue del 3,5 %. Los datos recopilados en el
informe se basan en compradores de vivienda principal. Segun el
indice de Confianza de los REALTORS®, el 84 % de los compradores
adquirieron viviendas como residencia principal en 2024, lo que
representa 4.746.000 viviendas vendidas ese ano (viviendas
nuevas y usadas combinadas). Utilizando este calculo, la muestra,
- — con un nivel de confianza del 95 %, tiene un intervalo de confianza
——— de +1,25 %.

Desglose generacional de la encuesta:

Generacion Afio de nacimiento Edad en 2025
Generacion Z 1999-2011 De 18 a 26 afios
Millennials mas jovenes 1990-1998 De 27 a 35 afios
Millennials mayores 1980-1989 De 36 a 45 anos
Generacion X 1965-1979 46a60

Baby boomers mas jovenes 1955-1964 61a70

Los baby boomers mayores 1946-1954 71a79
Generacion silenciosa 1925-1945 80a100

Fuente: nar.realtor
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Impuestos y Regulacion Fiscal |

El IRS Esta Recibiendo Solicitudes Para Subvenciones
Del Programa De Asesoramiento Tributario Para
Personas Mayores Y Del Programa De Asistencia

Voluntaria Para La Declaracion De Impuestos

WASHINGTON — El Servicio de Impuestos Internos (IRS) ya esta aceptando solicitudes para las
subvenciones de Asesoramiento Tributario para Personas Mayores (TCE, por sus siglas en inglés) y de
Asistencia Voluntaria para la Declaracion de Impuestos (VITA, por sus siglas en inglés) .

Estas subvenciones permiten a las organizaciones elegibles recibir financiacién anual durante un
maximo de tres anos para brindar asistencia gratuita en la preparaciéon de declaraciones de impuestos
federales. En 2026, el IRS otorgod a los beneficiarios de TCE 12 millones de délares y a los beneficiarios
de VITA 41 millones de ddlares.

“Los programas de Asesoramiento Tributario para Personas Mayores (VITA) y de Asistencia Voluntaria
para la Declaracién de Impuestos (VITA) brindan una ayuda gratuita e invaluable a los contribuyentes
necesitados”, declaré Frank J. Bisignano, Director Ejecutivo del IRS. “El programa VITA, que lleva mas
de 50 anos en funcionamiento, ofrece ayuda a las poblaciones mas desfavorecidas de Estados Unidos,
mientras que el programa TCE brinda asistencia especializada a los adultos mayores estadounidenses
en relaciéon con pensiones y planes de jubilacion”.

Las solicitudes se aceptaran en Grants.gov. Desde el 1 de mayo de 2026 hasta el 31 de mayo de 2026,
ambos programas estaran disponibles. Las organizaciones pueden visitar las paginas web de las
subvenciones VITAy TCE del IRS para obtener informacién sobre la solicitud y el programa.

El IRS establecié el programa TCE en 1978 para brindar asesoria tributaria y preparaciéon de
declaraciones de impuestos, principalmente a personas mayores de 60 anos. El IRS también ofrece
capacitacién y asistencia técnica para respaldar estos servicios en todo el pais.

El programa de subvenciones VITA, establecido en 2007, complementa la iniciativa VITA original,
lanzada en 1969. Este programa ayuda a ampliar los servicios a poblaciones desatendidas en zonas
urbanas y no urbanas de dificil acceso, aumenta la capacidad de los contribuyentes para presentar
declaraciones electronicamente, mejora la capacitacion de los voluntarios y aumenta la precision de
las declaraciones preparadas en los centros VITA.

Fuente: irs.gov
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Conceptos Basicos
& De Importacion

Todos los productos que se ofrezcan para ingresar a los Estados
Unidos, incluidos los de uso personal, deben declararse ante la
Oficina de Aduanas y Proteccién Fronteriza de los Estados Unidos
(CBP). La CBP remite todos los productos regulados por la FDA a
la FDA para su revision. Las regulaciones y requisitos de la CBP se
encuentran en su sitioweb.

Total de lineas* de productos importados en Estados Unidos por afo fiscal

Millones de lineas
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*Una linea corresponde a un producto especifico dentro de un envio. Un solo envio puede incluir mdltiples lineas.

Lamayoriadelosimportadoresoptan por contratar representantes
autorizados al presentar sus productos para su importacién. Estos
representantes se conocen como agentes de aduanas o agentes
de declaraciéon de entrada. Los agentes de declaracion de entrada
puedenayudar alimportador presentando lainformacién necesaria
y los pagos correspondientes ala CBP en su nombre. El sitioweb de
la CBP cuenta con un mapa interactivo de EE. UU. que muestra una
lista de puertos especificos, y debajo de cada puerto, encontrara
una lista de agentes de aduanas.

Revision de la FDA
Todos los envios importados de productos regulados por la FDA
son
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revisados por la FDA y deben cumplir con los mismos estandares & S
gue los productos nacionales. La FDA determina si los productos | a

son admisibles en el comercio estadounidense y puede rechazar T
la entrada de cualquier producto que infrinja o parezca infringir .

alguna disposicion de la Ley Federal de Alimentos, Medicamentos y PRI

Cosméticos (Ley FD&C) .

Tipos de entrada ala FDA

La FDA recibe muchos tipos diferentes de declaraciones (para
consumo, informales, de almacén, de importacién para exportacion,
etc.). La mayoria de las preguntas giran en torno a la diferencia
entre envios comerciales y personales.

Envios comerciales: Mercancias importadas que ingresan al
comercio estadounidense para su venta o distribuciéon. Para
obtener mas informacion sobre los diferentes tipos de entradas,
visite nuestra pagina de Tipos de entradas comunes.

Envios personales: Mercancias importadas a los EE. UU. para uso
personal.

Productos regulados

La FDA regula una variedad de productos, entre ellos: alimentos,
productos médicos (como medicamentos, dispositivos y productos
biolégicos), productos electrénicos que emitenradiacién, alimentos
para animales, productos de tabaco y cosméticos. Cada producto
regulado por la FDA estd sujeto a regulaciones especificas, las
cuales debe conocer al importar productos a los Estados Unidos.
Para obtener mas informacién, visite la pagina de Productos
Regulados .

Detalles del proceso de revision de solicitudes
Durante el proceso de revision de entrada , los productos
importados deben retenerse y no pueden distribuirse en el

comercio estadounidense hasta que la FDA haya determinado su
admisibilidad.

Se deniega la entrada a los productos regulados por la FDA si
parecen ser o se ha comprobado que son:
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adulterado, lo que significa que el producto esta contaminado, no
es seguro, no esta aprobado o no cumple con las normas aplicables,
etiquetado incorrecto, lo que significa que las etiquetas contienen
informacion falsa o enganosa, o el producto no estd registrado y
listado, si es necesario,

Prohibida o restringida para la venta.

Los productos que no cumplan con los requisitos estadounidenses
pueden ser rechazados. Los productos rechazados deben ser
destruidos o exportados de Estados Unidos en un plazo de 90 dias.

La autoridad de la FDA sobre ciertos productos importados es
otorgada por el Congreso a través de diversas leyes y reglamentos.
Lafacultad de la FDA pararechazar productos se fundamentaenlas
secciones 536y 801 de laLey Federal de Alimentos, Medicamentos
y Cosméticos (FD&C Act).
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HUD Avanza Con Una

Audaz Reforma Sobre La
Falta De Vivienda

*

Washington, D.C. — Hoy, HUD anuncia que los proveedores de
serviciosrelacionados conlafaltadeviviendaentodo el pais pueden
esperar que la Notificacion de Oportunidad de Financiamiento
(NOFO) del programa Continuum of Care (CoC) para 2026 sea
publicada antes del 1 de junio de 2026. Ademas, los solicitantes
pueden esperar que las adjudicaciones se realicen antes del 1 de
diciembre de 2026. El programa CoC es una competencia nacional
disenada para promover esfuerzos comunitarios integrales
destinadosareducirlafaltadeviviendayoptimizarlaautosuficiencia.

Mientras el nUmero de personas viviendo en las calles continua
en niveles criticos, HUD estd comprometido con la reforma de sus
programas relacionados con la falta de vivienda. El modelo actual
de “housing first” (vivienda primero) y “harm reduction” (reduccion
de dafos) hafracasado, generando un alto costo tanto para quienes
sufren en las calles como para los contribuyentes estadounidenses
trabajadores.

HUD tiene la intencién de reequilibrar el programa CoC para
enfocarse en una diversidad de soluciones y en tratar las causas
subyacentes de lafaltade vivienda. Por ello, HUD estd aumentando
su inversiéon en viviendas transitorias, servicios de apoyo y
proyectos exclusivos de servicios de apoyo (SSO), como alcance
comunitario en las calles, cuidado infantil, tratamiento ambulatorio
para adicciones y capacitacion laboral.

Ejemplos de usos elegibles de los fondos del CoC incluyen, entre
otros:

e Vivienda de Transiciéon, Reubicacién Rapiday Vivienda
Permanente con Apoyo y la prestacién de servicios de manera
independiente o dentro de viviendas, incluyendo, entre otros:

e Gestidon de casos
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Tratamiento para trastornos por consumo de sustancias
Tratamiento de salud mental

Alcance comunitario en las calles

Asistencia laboral y capacitacién para el empleo
Cuidado infantil

Atencion médica ambulatoria

Para apoyar esfuerzos integrales a nivel comunitario destinados

a reducir la falta de vivienda, HUD fomenta la participacién y
colaboracién de una amplia variedad de proveedores, incluyendo
organizaciones religiosas, fuerzas del orden, programas de
aprendizaje, proveedores de tratamiento para trastornos por
consumo de sustancias, tribunales especializados, proveedores
de tratamiento para enfermedades mentales, proveedores de
servicios dentro de refugios de emergenciay mas.

HUD reconoce el papel fundamental de las fuerzas del orden y
otros socorristas en colaborar para proteger a todos los miembros
del publico, incluyendo a quienes viven en nuestras calles. HUD
alienta a las comunidades a abordar las realidades inseguras de los
campamentos y el consumo ilicito de drogas en espacios publicos
de una manera que proteja la seguridad publica e intervenga de
forma compasiva para ayudar a las personas en crisis.

Los solicitantes elegibles son:

e Organizaciones sin fines de lucro
e Estados
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e Gobiernos locales
e Entidadesinstrumentales de gobiernos estatales o locales

HUD esta comprometido con la proteccion de los fondos de los
contribuyentes contra el desperdicio, el fraude y el abuso. HUD
recuerdaalos posibles solicitantes que deben cumplir con todas las
leyes federales, incluyendo los requisitos de informes financieros y
la prohibicion de operar los [lamados “sitios de consumo seguro” de
drogas en violacién de la seccidon 856 del Titulo 21 del Codigo de
los Estados Unidos.

Finalmente, HUD recuerda a los posibles solicitantes que deben
solicitar financiamiento a través del Solicitante Colaborativo del
CoC correspondiente a su area geografica. El proceso de apelacion
para solicitantes individuales estd disponible para quienes
intentaron participar y consideran que se les negé el derecho de
participar de manerarazonable.

Lea la reciente declaracion del Secretario Scott Turner sobre las
mejores practicas para el tratamiento de adicciones dentro del
contexto de la falta de vivienda.

Encuentre su CoC aqui.

Obtenga mas informacién sobre el programa CoC aqui.

Fuente: .hud.gov
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